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DARMOWY ROZDZIAL

Zysk robi si¢
przy zakupie

Rozdzial 2 = ksiqzki ., Lepiej deko handlu niz kilo roboty”

Przeczytaj go z dtugopisem w reku. Na koncu czeka zadanie
i krotka lista kontrolna.

ZANIM ZACZNIESZ

Ten rozdziat odwotuje si¢ do zadania z rozdziatu 1. Jesli go nie
znasz, zrob to teraz: znajdz jeden przedmiot (u siebie w domu,
na lokalnym ogloszeniu, na targu) i zadaj sobie pytanie: gdybym
miat to sprzeda¢, komu i za ile?
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Rozdzial 2.

ZysKk robi si¢ przy zakupie

W poprzednim rozdziale nauczytes sie patrzec jak handlowiec —
widzie¢ okazje tam, gdzie inni widza zwykty przedmiot.

Ale samo dostrzezenie okazji niczego jeszcze nie daje. Zysk nie
pojawia si¢ w momencie sprzedazy. Zysk powstaje wczesniej — w
momencie zakupu.

Jesli kupisz zle, Zadna sprzedaz tego nie naprawi. Jesli kupisz
dobrze, sprzedaz staje sie formalnoscig.

Jak ustali¢ maksymalna cen¢ zakupu

Zanim zapytasz ,za ile moge to sprzedac?”, zadaj pytanie odwrotne:
»ile moge za to maksymalnie zaptacic¢, zeby transakcja miata sens?”

Prosty wzor, ktorego uzywam:

Maksymalna cena zakupu = realna cena sprzedazy - (marza,

ktora chcesz osiggnac + wszystkie koszty + margines na ryzyko)

Ustalasz te liczbe PRZED negocjacja, nie w jej trakcie. Jesli wchodzisz
w rozmowe bez tej liczby w glowie, sprzedajacy — Swiadomie czy nie
— poprowadzi Cie tam, gdzie jemu wygodnie, nie tam, gdzie Tobie si¢
oplaca.
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Marza, koszty, prowizje, naprawy i ryzyko

Cena zakupu to nie jedyny koszt. Prawdziwa marza liczy sie dopiero
po odjeciu wszystkiego:

¢ Koszty bezposrednie — naprawa, czyszczenie, autoryzacja,

wycena, przesytka

¢ Prowizje — platforma sprzedazowa, posrednik, prowizja od karty
platniczej

¢ Czas — ile tygodni/miesi¢cy pienigdze bedg ,zamrozone” w tym
przedmiocie, zanim si¢ sprzeda

¢ Ryzyko — szansa, ze przedmiot okaze si¢ wadliwy, niekompletny,
albo ze rynek sie zmieni, zanim go sprzedasz

Handlowiec-amator liczy: ,kupitem za 1000, sprzedatem za 1500,
zarobitem 5007

Handlowiec liczy: ,kupitem za 1000, naprawa 100, prowizja 100,
dwa miesigce kapitalu zamrozonego — realny zysk to 250, nie
5007

Dlaczego tanio nie zawsze oznacza dobrze
Niska cena zakupu to nie to samo co dobra transakcja.
Przedmiot moze by¢ tani, bo:

¢ ma ukrytg wade, ktorg odkryjesz dopiero po zakupie,

e jest trudny do odsprzedania (niska ptynno$c¢ rynku),
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e wymaga kosztownej naprawy, ktora zje catg marze,
¢ sprzedajacy ukrywa istotng informacje.
Pytanie nie brzmi ,czy to jest tanie?”. Pytanie brzmi ,czy to jest tanie

w stosunku do tego, ile realnie i szybko moge to sprzedac, po odjeciu

wszystkich kosztow?”.

Kiedy odmowi¢, nawet jesli przedmiot bardzo si¢ podoba
To jest najtrudniejsza umiejetno$¢ w tym rozdziale — i najwazniejsza.

Im bardziej przedmiot Ci si¢ podoba, tym tatwiej przekroczy¢ swojg
maksymalna cene zakupu ,tylko troche” Wiasénie to ,troche”
najczesciej zjada calg marze.

Zasada, ktorej trzymam sie od lat: jesli cena przekracza Twoj limit, a
sprzedajacy nie chce zejs¢ — odchodzisz. Nie dlatego, ze przedmiot
jest zty. Dlatego, ze transakcja przestala miec¢ sens ekonomiczny.

Emocjonalne przywigzanie do przedmiotu to koszt, ktorego nie
widac¢ na zadnym rachunku — ale on istnieje.
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Zadanie po rozdziale

Wez przedmiot, ktory wybrate§ w zadaniu z rozdziatu 1. Policz
jego maksymalna cene zakupu wedlug wzoru z tego rozdziatu
— z uwzglednieniem kosztow, prowizji i ryzyka, nie tylko ceny
sprzedazy.

LISTA KONTROLNA

] Policzytem/am realng cene sprzedazy (nie wystawiona,
tylko rynkow3q)

[0 Odjatem/¢tam koszty bezposrednie (naprawa, czyszczenie,
przesyika)

[0 Odjatem/¢tam prowizje (platforma, posrednik, karta)

[J Uwzglednitem /am margines na ryzyko i czas zamrozenia
kapitatu

[J Mam zapisang jedna liczbe: mojg maksymalng cene zakupu

To przygotowuje grunt pod rozdziat 3: Nie kupuj emociji.
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LEPIEJ DEKO

HAN

Cala ksiazka — e-book i wersja papierowa

E-book kupisz na stronie ksiazka.bizakco.com, wersj¢ papierowa
— na Amazonie.

Wstep - Zaczalem wcezesnie

Rozdziat 1. Oko handlowca

Rozdzial 2. Zysk robi sie przy zakupie — przeczytates
Rozdziat 3. Nie kupuj emocji

Rozdziat 4. Wycena — serce handlu

Rozdziat 5. Negocjacje bez strachu

Rozdziat 6. Zaufanie jest waluta

Rozdzial 7. Handel bez utraty duszy

Rozdzial 8. Handel przez internet

Rozdzial 9. Od pojedynczej transakcji do systemu

Rozdziat 10. Pierwsza dochodowa transakcja

»Widziatem stugi na koniach, a ksigzqt idgcych pieszo jak studzy.” — Koh 10,7
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